TVAAKERS @ MARKISEN

Tvaakersmarkisen véaxer
genom nojda aterforsaljare.

Tvaakersmarkisen har producerat fénster-
och terrassmarkiser i mer dn 30 ar och fére-
taget star vél rustat for att méta framtiden.
Verksamheten bedrivs idag i en toppmodern
fabrik pa ca 3500m? och med en nyinvesterad
maskinpark.

TM &r idag en helhetsleverantor av saval
interiort som exteriort solskydd. Teamet som
jobbar pa TM ar bade kompetent och erfaret
och gor allt for att leva upp till foretagets
karnvarde "Det Vénliga Foretaget”.

Tvaakersmarkisen har ocksa introducerat
den tyska terrassmarkistillverkaren Lewens
pa den svenska marknaden. Lewens terrass-
markiser har en kvalitet och design utéver
det vanliga och har blivit en stor férsaljnings-
Succé.

Tvaakersmarkisen omsatter idag ca 40
miljoner genom ett rikstdckande nat av
aterforsaljare och genom fyra egna butiker:
Halmstad, Tvaaker, MéIndal och Kungsbacka
(se baksidan av nyhetsbrevet). TM sysselsat-
ter ca 35 personer.

Genom att utnyttja vara stordriftsfordelar
kan vi erbjuda vara aterférsaljare formanliga
villkor och starka marknadsféringskoncept.
Detta skapar mojligheter att kunna fokusera
pa forsaljningen och kundvarden i en bransch
som blir mer och mer konkurrensutsatt. Vara
nojda aterforsaljare har markt att genom att
lata TM sta for produktionen sa kan de pa ett
kostnadseffektivt satt koncentrera sig pa att
vara ute och salja. Detta ar ju speciellt viktigt
med tanke pa att sdsongen ar begransad.

Var kostnadseffektiv

Ta del av stordriftsfordelar

Fa ut maximalt av den korta sdsongen
Var med i en stark & trygg familj

Arets aterforsaljartraff [Py

i samarbete med

Arets aterforsaljartraff var ndgot utover det
vanliga.

Pa morgonen den 29 oktober traffades en
samling férvantansfulla personer vid Scandi-
navium i Géteborg. Da Tvaakersmarkisen hal-
sat valkomna sa holls en givande konferens
med en summering av sdsongen 2009 och
en kort inblick av vad sasongen 2010 har att
bjuda.

Nytt hos Tvaakersmarkisen ar att Daniel
Alm i sin nya roll som aterforsaljarchef
kommer att kunna lagga all sin tid pa att
understodja TM’s AF sasom vid massor och
objektsinférsaljning. Till sin hjalp kommer han
att ha Gudrun Henningsson som blir AF kon-
taktperson.

Stor kraft kommer ocksa att laggas pa att
vidareutveckla det framgangsrika konceptet
med ‘Shop in Shop’.

Efter konferensen laddades batterierna
med en god lunch. Sa var det dags for en av
dagens stora hojdpunkter. Frélunda Indians
var vanliga nog att lana ut bade is och utrust-

ning sa att Tvaakersmarkisens "All Star Game”

mellan ‘Daniel Ducks’ och ‘Morgan Penguins’
kunde hallas.

Matchen inleddes givetvis med nationalsan-
gen framférd av Anneli, Gudrun och Pernilla.
Sedan féljde en hel timme av tufft och inten-
sivt hockeyspel. Matchen slutade 11 -5 i
"Daniel Ducks” favor trots att coach Janne
Dahlqvist forsokte med en aggressiv toppning
pa slutet.
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Efter en mycket valsmakande buffé och
nagra ord ifran Frélundas tranare UIf Dahlen
sa bjods det pa en lektion i hur riktig ishockey
skall spelas da Frélunda snurrade upp Modo.

Over en pilsner p& Avenyn kunde samtliga
medverkande enas om att det varit en héaftig
upplevelse helt i Tvaakersmarkisens anda:
Afférer &@r en lagsport. Alla &r viktiga for laget.

Er framgang ar var framgang.

Det ar roligt att vara med i det vinnande laget.
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Tvaakersmarkisen forvarvar
Kungshacka Solskydd

Efter ett mangarigt samarbete sa har Reijo
Heino pa Kungsbacka Solskydd valt att inga

i Tvaakersfamiljen. Den 1 januari 2010 tar
Tvaakersmarkisen 6ver Kungsbacka Solskydd.

"Vi ar sjalvklart valdigt glada att f& med
Reijo i laget”, séger Bjorn Fehrling och Mat-
tias Skoglund pa Tvaakersmarkisen. "Reijo
kommer att fortsatta driva butiken som han
har gjort innan men kommer att ha ett mycket
starkare stéd med marknadsféring och admi-
nistration”.

Reijo menar: "Det finns férdelar med att vara
egen men det finns ocksd manga fordelar
med att ing& i ett stdrre foretag. Aven om vi
har haft ett mycket bra ar dven i ar sa kan
man ibland kanna sig liten nar det stormar”.

Under ett ar nar hela ekonomin har varit i
gungning och nar solskyddsbranschen har

backat s& har Tvaakersmarkisen gatt emot
strémmen och dels 6kat forsaljningen och
dessutom hunnit med tva lyckade forvarv.

"Var strategi for framtiden ar att vaxa bade
genom nojda aterférsaljare och genom att eta-
blera fler butiker, bade sjalva och i samarbete
med vara aterforsaljare” sager Bjorn.

Ser man pa jamforbara branscher sa blir
det tydligt att det finns mycket kvar att géra
inom var bransch for att 6ka slutkonsumen-
ternas kunskap om vara produkter. Genom ett
stérre samarbete i hela landet kommer méjlig-
heter ges att marknadsfora oss i rikstackande
media.

| en 6kande konkurrens kommer det ocksa
att stallas hogre krav pa butikernas utform-
ning och tillganglighet. Det &r darfér som
vi ser det viktigt att dela med oss till vara
aterforsaljare var kunskap, till exempel genom
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var 'Shop in Shop’ 16sning pa hur man kan
exponera produkterna i butiken.

Det &r inget nytt for oss att jobba med ndjda
aterforsaljare parallellt med egna butiker.
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Vill du ocksa bli aterforséljare? Kontakta Daniel Alm pa 0340 - 48 03 02 eller daniel.alm@tvaakersmarkisen.se

Det var manga som hdéjde pa 6gonbrynen
da Tvaakersmarkisen lanserade sitt nya
férséljiningsstod for sina aterforsaljare kallat
‘Shop in Shop’.

En ‘Shop in Shop’ innebér att Tvaakers-
markisen hjalper till med att inreda en vagg i
utstallningen dar allt ingar. Markiser, produk-
tblad, produktskyltar och en DVD som visar
inspirationsbilder. Allt detta har man som
aterforsaljare till TM tillgang till och dessutom
helt kostnadsfritt.

Da tidigare branschstandard varit att man
fatt kopa sitt utstallning- och marknads-
foringssmaterial till sjalvkostnadspris har
detta varit mycket uppskattat.

www.tvaakersmarkisen.se

Nu har de forsta tio "Shop in Shop’ va-
rit igdng i ett ar och det har varit mycket
framgangsrikt med 6kad férséaljning och en
betydligt enklare saljprocess.

Wolfgang Fritsch pa Dahlbergs markiser i
Trollhattan som var férst ut med en ‘Shop in
Shop’ haller med: "Efter att jag har renoverat
min butik och Tvaakermarkisen byggt en ‘Shop
in Shop’ &t mig har jag mer &n dubblat min
forsaljning av TM’s produkter. Den battre ex-
poneringen har dessutom hjalpt oss att kunna
salja mer exklusiva Lewens markiser”.
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TVAAKER  Travagen 1

| 0340 - 480300
GOTEBORG Argongatan8 | 031- 272045

HALMSTAD

@ MARKISEN

Boreliusgatan4 | 035 - 213151
KUNGSBACKA Lilla Hantverksg. 7 | 0300 - 16969



